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Продажи в денежном выражении

Млрд. руб.

Продажи в объёмном выражении

Млн. уп.

Главным драйвером роста рынка является рецептурные продукты в 
первую очередь в аптечном канале
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Источник: IQDATA Аудиты (Розничный, Бюджетный, ДЛО, РЛО); оптовые цены
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Права на настоящий материал принадлежат IQDATA, любое использование настоящего материала (или его отдельных частей) должно быть согласовано с IQDATA.

The rights to this material belong to IQDATA, any use of this material (or its separate parts) must be agreed with IQDATA.
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Динамика RX сегмента поканально, Млрд. Опт. Руб., Рост %, CAGR %

За последние три года рецептурные продукты демонстрируют 
двузначный темп роста продаж во всех сегментах
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Источник: IQDATA Аудиты (Розничный, Бюджетный, ДЛО, РЛО); оптовые цены

Права на настоящий материал принадлежат IQDATA, любое использование настоящего материала (или его отдельных частей) должно быть согласовано с IQDATA.

The rights to this material belong to IQDATA, any use of this material (or its separate parts) must be agreed with IQDATA.
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Топ10 производителей рецептурного сегмента в разбивке по каналам

Ретейл

Total
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MAT’8’26/25 Опт. Руб. %

Рост продаж,

MAT’8’26/25 Упак. %

Топ1 Бренд в продажах производителя, 

доля %

Бюджет

Total
ROCHE

ASTRAZENECA
BIOCAD RF
NOVARTIS

SANOFI
JOHNSON & JOHNSON

R-PHARM ZAO RF
PFIZER

SAREPTA THERAPEUT.
PHARMASYNTEZ

100,0%
7,4%
7,2%

5,1%
5,0%

3,9%
3,8%

3,1%
3,0%
2,8%
2,5%

41,6
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5%
5%

14%
3%

-8%
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-5%
35%

2%

42,5

3%
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3%
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21,2
22,2
21,9

17,2
25,3

34,2
32,1
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Эврисди
Форсига

Пемброриа
Золгенсма

Вакцина Пентаксим
Дарзалекс
Арфлейда
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Мерифатин

84,3

Доля продаж, 
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Топ1 Бренд в продажах производителя, 

доля %

Источник: IQDATA Аудиты (Розничный, Бюджетный, ДЛО, РЛО); оптовые цены

Права на настоящий материал принадлежат IQDATA, любое использование настоящего материала (или его отдельных частей) должно быть согласовано с IQDATA.

The rights to this material belong to IQDATA, any use of this material (or its separate parts) must be agreed with IQDATA.
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Ретейл, сумма продаж, 

Опт. Руб., доля среди лончей %

Бюджет, сумма продаж, 

Опт. Руб., доля среди лончей %

Всего

СЕМАЛЬТАРА (PROMOMED)

ФОРДИГЛИФ (AKRIKHIN-PHARMA)

2.180 (100%)

357 (16%)

296 (14%)

НУРТЕК (PFIZER)

СЕМВЕЛИКА (AXLGEN)

ЭЗЕТИМИБ (PHARMPROEKT RF)

ДЭГЛЮНОРМ (PHARMSTANDART)

ДОНАСЕРТ УНО (GEDEON RICHTER)

АПИКСАНТА (TEVA)

ТИКАГРЕЛОР - ВЕРТЕКС (WERTEKS)

ДАПАФОРС (KRKA)

233 (11%)

122 (6%)

105 (5%)

92 (4%)

83 (4%)

83 (4%)

68 (3%)

66 (3%)

Всего

ЭФИКТЕЛЬ (GENERIUM ZAO RF)

МИПЛИФФА (ZEVRA THERAPEUTICS)

АРЦЕТУКС (R-PHARM ZAO RF)

РАЛТЕГРАВИР ВЕЛФАРМ (VELPHARM GROUP)

ТАКРОЛИМУС-АМЕДАРТ (AMEDART)

АВЕНИУМ ПРО (PROMOMED)

ЭТРАВИРИН (HETERO LABS LIM.)

ДАРАТУМИА (BIOCAD RF)

ЛОПИНАВИР+РИТОНАВИР-ЭДВАНСД (ADVANCED PHARMA)

ЛОПИНАВИР+РИТОНАВИР (HETERO LABS LIM.)

9.214 (100%)

1.688 (18%)

1.346 (15%)

837 (9%)

710 (8%)

627 (7%)

530 (6%)

320 (3%)

316 (3%)

268 (3%)

268 (3%)

Источник: IQDATA Аудиты (Розничный, Бюджетный, ДЛО, РЛО); оптовые цены

Права на настоящий материал принадлежат IQDATA, любое использование настоящего материала (или его отдельных частей) должно быть согласовано с IQDATA.

The rights to this material belong to IQDATA, any use of this material (or its separate parts) must be agreed with IQDATA.

Топ10 лончей рецептурных продуктов в разбивке по каналам 
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Основным фактором роста в рецептурных препаратах является 
смещение спроса в сторону дорогостоящей терапии  
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Ретейл RX сегмент (MAT’8'26 vs MAT’8’25) 
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Источник: IQDATA Аудиты (Розничный, Бюджетный, ДЛО, РЛО); оптовые цены

Права на настоящий материал принадлежат IQDATA, любое использование настоящего материала (или его отдельных частей) должно быть согласовано с IQDATA.

The rights to this material belong to IQDATA, any use of this material (or its separate parts) must be agreed with IQDATA.
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Прогноз динамики розничного рынка ЛС

В 2027г. ожидается рост розничного рынка лекарств на 11% в деньгах и 
на 1% в упаковках. Rx будет ключевым драйвером роста

Ключевые факторы прогнозируемого замедления роста розничного рынка ЛС в 2027г.

Розничный рынок ЛС в деньгах

Трлн рублей, закупочные цены аптек с НДС

Розничный рынок ЛС в натуральном выражении

Млрд стандартных единиц

• Замедление роста Rx категории GLP-1 ввиду высокой базы для сравнения

• Снижение располагаемых доходов населения

• Снижение темпов инфляции на фармпрепараты
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Права на настоящий материал принадлежат IQDATA, любое использование настоящего материала (или его отдельных частей) должно быть согласовано с IQDATA.

The rights to this material belong to IQDATA, any use of this material (or its separate parts) must be agreed with IQDATA.

Источник: IQDATA Аудиты (Розничный); прогноз рынка IQDATA
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Прогноз динамики государственных закупок ЛС

В 2027г. ожидается рост государственных закупок лекарств на 8% в 
деньгах и на 1% в натуральном выражении

Ключевые факторы прогнозируемого замедления роста государственных закупок ЛС в 2027г.

Рынок гос.закупок ЛС в деньгах

Трлн руб., оптовые цены с НДС

Рынок гос.закупок ЛС в натуральном выражении

Млрд стандартных единиц

• Ограничения бюджетов всех уровней ввиду сокращения доходной части

• Импортозамещение менее дорогими (по сравнению с оригинальными) российскими препаратами, в том числе по мере истечения 

патентов

• Ограниченная индексация цен

• Высокая база для сравнения после нескольких лет опережающего инфляцию роста закупок

0,81
1,00

1,11
1,23

1,32
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-2%
22%
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11%
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18,8 19,8 18,9
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Источник: IQDATA Аудиты (Розничный, Бюджетный, ДЛО, РЛО); прогноз рынка IQDATA

Права на настоящий материал принадлежат IQDATA, любое использование настоящего материала (или его отдельных частей) должно быть согласовано с IQDATA.

The rights to this material belong to IQDATA, any use of this material (or its separate parts) must be agreed with IQDATA.
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